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オイシックスドット大地株式会社（本社：東京都品川区、代表取締役社長：高島 宏平、以下「オイシックスドット大地」）の連結

子会社である、株式会社とくし丸(本社：徳島県徳島市、代表取締役社長：住友 達也、以下「とくし丸」)は、２０１８年４月２４日
(火)移動スーパーとくし丸の稼働数が３０３台となり、国内で展開する移動スーパー業界において初めて３００台を超えましたこ
とと（※当社調べ２０１８年４月時点）、スーパー事業を展開する株式会社義津屋（愛知県津島市、代表取締役：伊藤 彰浩、
以下「義津屋」）と提携したことをお知らせいたします。 
地域の過疎化や核家族化などによる買い物難民は全国に７００万人いると推計され（２０１５年経済産業省調査）大きな社会

問題となっています。内閣府による平成２８年版高齢社会白書調査によると全国の６５歳以上の高齢者人口は２０２５年には
日本国民の３０.３％に達すると予測、また、世帯主が６５歳以上の単独世帯と夫婦のみ世帯の世帯数全体に占める割合は２
５％を超える見通しとなっており、今後移動スーパーのニーズはさらに高まる見込みです。 

 
■	移動スーパーとくし丸とは  

 
とくし丸の移動スーパー事業は買い物難民を支援するため２０１２年に設立され、昨年５月か

らはオイシックスドット大地の子会社となり、事業を推進しています。 
地域のスーパーマーケット（以下 SM）と契約した販売パートナーと呼ばれるオーナー経営者

（個人事業主）が地域の提携 SM の商品を選りすぐり、４００品目１２００点の商品を冷蔵機能を
備えた軽車両に積んで各エリアを巡回し商品を販売する仕組みです。（参考資料※１） 
また、地域の自治体や警察署と見守り協定を結び、お客様に病気の兆候があった場合は地

域包括センターに連絡、詐欺事件を防止するなど地域の安全も見守っています。 
 

■	稼働台数が３００台突破、月間流通総額５億を超え、新たに（株）義津屋と提携  
 

２０１２年設立以来、地域密着型 SM のご協力の元、稼働台数、流通金額共
に順調に増加しました。（※右グラフ参照） 
 
２０１７年１２月には月間流通総額が５億を超え、２０１８年４月２４日(火)に 
（株）サンシャインチェーン本部室戸店１号車（高知）、（株）エスマー ト湖山店

１号車（鳥取）、（株）リバティ長岡店１・２号車（京都）、の同日４台開業により、
本年４月２４日時点で、８９社の SM と提携し、４３都道府県で３０３台稼働となり
ました。 

 
２０１８年４月には東海エリアで２３店舗の SM を展開する義津屋と提携、 

今秋の稼働を目指しています。義津屋代表の伊藤氏は SM の協業組織である
CGC 東海グループ（総店舗数４５０店舗）の会長も務めています。 
 
また、これまでの導入実績を受け、多店舗展開する SM での導入も進み、 
２０１７年１月以降は（株）ベルク(１００店舗)、（株）関西スーパー（６５店舗）、

（株）いなげや（１３７店舗）、（株）コモディイイダ（８２店舗）、（株）サンリブ（１４７
店舗）等と提携しています。 

 
 

■	企業情報 
   

 

国内移動スーパー業界初 
買い物難民を支援する移動スーパーとくし丸の稼働台数が３００台を突破 

CGC 東海グループ加盟の（株）義津屋と新たに提携、今秋稼働をめざす 

 

現役東大生が立ち上げた（株）ふらりーとを完全子会社化 
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株式会社義津屋 
創業：1932年 
代表取締役：伊藤 彰浩 
店舗エリア：愛知県、岐阜県、三重県 
店舗数：23店舗 
本社：愛知県津島市新開町 1丁目 6番地 

 

とくし丸稼働台数と流通総額の推移 

 

株式会社とくし丸 
設立：2012年 
代表取締役社長：住友 達也 
事業内容：買い物難民に向けた移動スーパー事業 
本社：徳島県徳島市南末広町 2-95 あわわビル 3階 
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とくし丸全国稼働マップ 
 
  

とくし丸販売車両  

 
 
 
 

参考資料※１ とくし丸の仕組み 
  

■とくし丸の販売パートナーとは 
移動スーパーとくし丸の車両を所有し、提携スーパーが取り扱う生

鮮食品や生活雑貨等の移動販売を行う。 
拠点となる地元スーパーの協力で、仕入れは「０（ゼロ）」。 
いわば「販売代行」を行っていただく、という仕組み。 
そのため、生鮮食品のロスを心配せずに販売できる。 
また、販売エリアでの顧客開拓やノウハウなどはとくし丸本部が丁寧
にサポートする。 
 
 
■とくし丸の販売現場の取材や電話取材等、随時受け付けていま
す。 

 
 
 
 

1商品につき、 

10円を店頭価格に 

プラスして販売。 

ここから出る利益を 

販売パートナーと提携

スーパーに5円ずつ 

還元する 

 

（	 参考	 ） 


